
  

WebROLMO局長 Seel営業

教育者、リーダーとしての視点

《相手の求める価値を理解し、
それに相応するタスクを振れる》

《わかるまでとことん付き合う》

《取材経験、記事提供、イベント
主催》

《マーケティング》

営業・雑誌制作側としての視点

《社会人に対する対応》

《営業の疑似体験》

《企画立案、デザインの案だし》

《文章の書き方、取材経験》

高柳龍太郎高柳龍太郎(ちゃか)の大学一年時の経験と価値

2012.05.22

やれることを自分で発見
できるようになった。自発
的な人間へと成長

引き受けたことは全力
で。自分の120％の力を
持って臨む姿勢へと成長

得た価値
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